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Vesa Gasi ima plan za sve i svakoga na
Kosovu sa razlogom da slavi.

“Oni [USAID] su mi
pomogli da vidim gde sam i
kako da stignem tu gde
hocu,” kaze ona

“To je neverovatno zado-
voljstvo,” kaZe Gasi, doda-
juci da joj je USAID pruzio
mnogo viSe od granta —
pruZio joj je neprocenjivu
podrsku i ohrabrenje.
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Planer svecanosti sreduje sve unapred na Kosovu

Vesa Gasi ima plan za sve i svakoga na Kosovu sa razlogom da slavi. Ako se
mozda Zenite/udajete, slavite rodendan, ili ste prosto Zeljni dobrog provoda,
Gasi, 26, je tu da pomogne. Od kada je Gasi osnovala svoju kompaniju za
menadZovanje svecanosti u 2012-oj, ona je isplanirala vise od 150 gala
prijema, noénih zabava i raznih zurki.

“Ja nudim sve, i ako se mozda desi da nesto nemam, ja to nabavim,” kaze
Gasi. “Ja sredujem sve.”

USAID je, kroz svoj Program Mladih Preduzetnika, pomogao Gasijevoj da
lansira svoju kompaniju zvanu “Finesé” (“finoc¢a* na albanskom) u prolece
2012-te. USAID-ov grant u iznosu od 12,000 dollara (9,300 evra), je otiSao u
kupovinu stolnjaka, navlaka za stolice, i seta sa draperijom i cevima; ovo
potonje sluzi za stvaranje dekorativnih baldahina, pozadina i Satora u svrhe
prostorne transformacije bilo kog lokala.

“Ovo meni daje prednost — mogu vise toga da pruzim nego konkurencija,”
kaze Gasijeva.

Gasi je najzauzetija poslom za vreme leta, kad veliki broj iseljenika dolazi kuci
za svadbe. Za predstojecu sezonu, ona bi u proseku mogla imati Cetiri svadbe
nedeljno. “lzazov prihvaéen,” kaze ona, sa samopouzdanjem. Gasi takode
planira rodendanske proslave, korporativne svecanosti i drzavne skupove, pa
cak dizajnira setove i radi originalne dekoratvne detalje.

Pri planiranju dogadaja, susreti sa klijentima mogu poceti ¢ak mesecima
unapred — i trajati Citavih casova. “Mi zajedno gradimo viziju” kaze Gasi.

Dok Gasi pruza potrebnu uslugu, ona takode radi na podsticanju potraznje,
sluze¢i mlade parove koji znaju koliko svadbe kostaju drugde — i radi na
iskoristavanju te postojece prednosti, dok posao ide uzlaznom linijom na
Kosovu.

“Malo sam podigla motku,” kaze Gasi, koja je takode postigla sporazum sa
jednom od lokalnih banaka, koja omogucava novovenéanim parovima da
isplacuju trosak svoje svadbe u isplaniranim ratama.

Reklama je, bar do sada, bila usmena — pristup koji dobro funkcionise u zemlji
gde svadbe mogu imati i do 400 zvanica. Sto viSe njih Gasi $alje kuéi
odusevljene, to viSe zvoni njen telefon. Ona je ¢ak pocela da vidi susednu
Albaniju i Makedoniju, kao moguc¢nost za prosirenje.



“Bilo je vrlo naporno, ali satisfakcija koja se dobija kada je vas klijenat
zadovoljan je neuporediva. To je neverovatno zadovoljstvo,” kaze Gasi,
dodajuci da je USAID pruzio mnogo viSe od granta — pruzio je neprocenjivu
podrsku i ohrabrenje.

Oni [USAID] su mi pomogli da vidim gde sam i kako da stignem do Zeljene
pozicije,” kaze ona.

USAID-ov Program Mladih Preduzetnika, koji se odvija od septembra 2010
do septembra 2013, je osmisljen da pomogne nove i stasavajuce preduzetnike
na Kosovu, starosne dobi od 18 — 35 godina. USAID je svestan toga da je
mladim preduzetnicima potrebno vise od pukog treninga — potreban im je
kapital i pravovremena podrska tokom kriti¢nog pocetnog perioda po
osnivanju biznisa. U cilju postizanja toga, program pruza odgovarajuée “start-
up” grantove i opcije otplacivanja u ratama, uz prakticni trening u biznisu i
trajne usluge osposobljavanja za novonastala preduzeca.



