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Kosovski drvopreradivaci grabe napred

ka stranim trzistima

Oktobar 2016. — Kada ga je Zivot suodio sa izazovom, Secer Ukaj je
] bio na visini zadatka i prebrodio ga je na svoj nacin. Nedostatak
odsto izvoza tehnologije, nedostatak finansijske podrske, visoke kreditne stope,
pratile su Secera na njegovom putu ka uspehu. Sve je pocelo
simboli¢no, sa drvenim vratima koje je sam izradio. Kombinujuéi
trogeneracijsku tradiciju svoje porodice u preradi drveta sa
sopstvenim inzenjerskim iskustvom, on je sredinom 80-tih godina
otvorio u gradu Pe¢ na zapadu Kosova preduzece za proizvodnju
namestaja pod nazivom Ukaj.

Internet portali generisu 80

U 2007. godini, Ukaj je preselio svoju proizvodnju u Pristini gde je
izgradio objekte za svoju novu kompaniju Elnor Namestaj, da bi
zadovoljio sve vecu potraznju za stolicama i stolovima sa njegovim
Secer Ukaj, vlasnik preduzeca Elnor, dri sliku u zastitnim znakom kao i za reSenja iz enterijerskog dizajna. Pored
kojoj je on sam sa vratima koje je proizveo pre vise stalnog prisustva na domacem trzistu, on trenutno izvozi neke od

od 30 godina, kada je poceo sa svojim sada . v & . . .
& caJe poceo sa svel proizvoda u Dansku, Nemacku, Svajcarsku, Finsku, i Crnu Goru.
uspesnim poslovanjem.
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“Za jednu stalno rastu¢u kompaniju kao sto je Elnor, Sirenje trzista je
od izuzetnog znacaja,* kaze Ukaj. U 2015. godini, Ukaj je shvatio da
ukoliko kompanija Elnor Zeli da odrzi svoju sposobnost pruzanja
visokog obima proizvodnje uz istovremeno oc€uvanje svoje
konkurentnosti, on mora da poveca kako efikasnost tako i
fleksibilnost stila. Njemu je takode bila neophodna finansijska pomo¢
za kupovinu opreme potrebne za modernizovanu proizvodnu liniju.

USAID je pruzio podrsku kroz grant dodeljen od strane Osnazivanja
privatnog sektora, kojeg je takode finansirala i Svedska agencija za
medunarodni razvoj i saradnju, ¢ime je dopunjena sopstvena
investicija kompanije u opremu. U januaru 2016. godine, ponovo uz
podrsku USAID-a, Elnor je bila jedna od tri drvopreradivackih
kompanija sa Kosova koje su izlagale po prvi put na sajmu SwissBau u
Svajcarskoj. O&ekivani promet od devet predugovora koje je Elnor
potpisao procenjuje se na oko 90.000 evra (100.500 americkih
dolara).
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Stolica sa oznakom “Made in Kosovo,” spremna za
izvoz u Nemacku.

Ima jos dobrih vesti za Elnor kao i sva druga drvopreradivacka
preduzeca na Kosovu. U junu 2016. godine, inaugurisan je u
Stutgartu, u Nemackoj, prvi izlozbeni salon kosovskog namestaja u
inostranstvu.

Salonom upravlja Keljmendi Holzmobel, profesionalni prodajni agent

Oktobar 2016 identifikovan od strane USAID da bi pomogao u promovisanju izvoza
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kosovskih proizvoda. Skoro 80 odsto prodaje generisu internet por-
portali kao Sto su www.cleveroo.com i www.amazon.de. Proizvodi se
prodaju pod zastitnim imenom Svarcvald Masivholc, koji je osmisljen
specijalno za drvene proizvode izradene na Kosovu.

“Trzista nemackog govornog podrudja su glavna trziSta za namestaj i
drvene elemente enterijera proizvedene na Kosovu. Nase kompanije
su u stanju da proizvedu trazeni kvalitet i veoma su konkurentne,”
kaZe izvrsna direktorka Udruzenja drvopreradivaca Kosova Arijeta
Vulja-Pozegu.

Dekoriti je jos jedan kosovski proizvoda¢ u nemackom izlozbenom
salonu. Oni prodaju dve vrste polica za knjige kao i tri vrste decjih
kreveta, sve napravljeno od punog drveta, koje se tesko obraduje.

“Izlozbeni salon je izvanredna moguénost za nas, iz dva razloga,” kaze
Riad Derguti, menadzer u Dekoriti. “Prvo, on je pomogao u
razbijanju psiholoske barijere nemoguénosti izvoza u Evropu. | drugo,
povratna informacija od nasih nemackih klijenata nam pomaze u
stalnom unapredivanju nase tehnologije i dizajna.”

Dugi niz godina, kosovska drvopreradivacka preduzeca su nastojala
da znacdajnije povecaju izvoz. Otvaranje izlozbenog salona u
Nemackoj ne predstavlja samo proboj na Evropsko trziste, vec i
mogucnost za unapredenje tehnologije kao i pracenje svetskih
trendova kvaliteta i dizajna, kao nacina za sticajne konkurentske
prednosti.

Tefik Canga, Deva, Keljmendi, i Balaj su druge kosovske
drvopreradivacke kompanije koje trenutno prodaju svoje proizvode
preko salona.

USAID-ov petogodisnji program Osnazivanje privatnog sektora deluje
od jula 2014. godine u cilju stimulisanja masovnijeg otvaranja radnih
mesta kroz povecanje konkurentnosti kosovskih preduzeca u
sektorima spremnim za nagli rast, kao Sto su odevni predmeti,
prerada drveta, informaciono-komunikaciona tehnologija, obnovljiva
energija, turizam, i prerada metala. Do sada su 24 preduzeca imala
koristi od ovog programa kroz pohadanja obuke, posecivanje
sajmova, takozvane “od-preduzeca-preduzecu” (B2B) dogadaje, i
druge promotivne aktivnosti.



